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 近年来，以中印企业为代表的亚洲企业对撒哈拉沙漠以南的非洲地区显著增加的贸易和直接投资已经成为一个让人们津津乐道的话题。这并奇怪，国际市场一体化使非洲的企业和工人处于在更加激烈的竞争环境中，是当今经济全球化一个不可避免的副产品。大多对于该问题的评估都毫无例外的依赖于小道消息和主观臆断。1有意义的政策性建议要求对其进行系统、客观的分析。 一个重要的出发点是营造适当的环境。中印企业在非洲的商业活动并不是唯一的或少见的。南-南贸易在这二十多年内发展迅速。南-南贸易占世界总贸易量的百分比从 1990年的约 8%到 2007年的超过 16%，整整翻了一番。发展中国家产品出口到发展中国家的贸易份额从 1990年的 29%增加到 2008年的 47%。2
 经过系统搜集数据后的研究分析，结果显示对中印企业在非洲商业活动的一贯认识存在几点不足。多数观察者认为中国（印度程度稍低）企业控制着非洲的经济。这一推测并不符合事实。非洲 FDI 总量的 90%仍然来自北方国家，尤其是欧盟和美国。之所以会产生上述误解是因为近些年来 FDI 流入被中印跨国企业（MNEs）（以及南方国家的其它企业）控制着。 
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一般观点还认为“新”进入非洲的南方国家投资者独占着自然资源。然而非洲的中印跨国企业在其它部门的投资日益增多，例如通讯、金融服务、食品加工、制造业、基础设施建设、办公室后勤服务和旅游业。尽管以自然资源为基础的投资在中印投资者的非洲资产投资组合中占主导地位，但从 FDI 项目的数量中能明显的看出，这些跨国企业正迅速的将投资分散在更多的部门。 这一主题的许多新闻文章和最近的一些书籍都只是将中国企业作为焦点。然而这样的做法会让政策分析的结论和预测的趋势存在严重的分析方法问题。倘若不包括对照和控制组的国家，如印度、巴西或其他与非洲贸易往来日益频繁的国家，很难对现状作出有意义的评估，更不用说任何伪事实。 针对中印企业在非洲运营情况的最新商业案例研究和企业水平调查数据表明，由于所有权和其他关系的内在区别，中印企业所面临的投资风险通常也不尽相同，这进一步影响到它们在非洲的企业发展战略。3在这片非洲大陆上运营的中国企业一般是大型国有企业（如同在全球各地运营的大多数中国跨国企业），并且都倾向于通过新增基础设施建设来进入新市场，这属于高度的垂直一体化。它们很少支持将其管理阶层和工人融入到非洲的社会经济体系中，其大部分经营活动是与政府部门间进行的，且利用其本国政府雄厚的资金，能在当地政府采购业务招标时于众多投标者中脱颖而出。 而典型的印度企业通常是大小各异的私营部门，它们通过获得已有的业务、参与到垂直一体化（但比中国企业少得多）和基础设施建设中来进入市场，事实上有时它们也会支持将管理阶层和工人融入到非洲的社会经济体系中（通过非正式的种族关系或通过参与当地的政治活动），大量从事与当地私营企业间的贸易而不仅仅是与政府机构。 这些新数据也表明，中印企业在非洲的运营方式有着诸多共同之处。两国的跨国企业都已经开始在促进非洲贸易和 FDI 之间的联系上发挥重要的作用。它们存在的一个影响是流入 FDI将导致非洲出口量的增加。 中印企业凭借它们的组织结构会获得比非洲企业更大的发展——更大的经济规模和更高的产量。继而它们能比同一部门的非洲企业出口更多样化和价值链更上游的产品。它们也能在非洲市场内部进行更加广阔的水平一体化，这对于一
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片由诸多本身市场远未达到商业规模的内陆国家组成的大陆而言，是一个重要的目标。中印跨国公司越来越多的与非洲企业进行合资，促使非洲的产品打入大陆以外更广阔的市场中。 非洲地区通过南-南贸易（现在被中国和印度带领）加快融入世界经济中的政策讨论对撒哈拉以南非洲地区的 8亿人民来说是至关重要的，尤其是他们中的
50%仍位于世界最贫困人口之列。政策讨论的质量也有待提高。可以以这样的方式开始：开发出经验主导的、跨国、跨部门具有一致性的数据；使用严谨的分析方法；使用客观、连贯的框架以便任何一方——当地人（非洲企业家、工人、消费者和政策制定者）、外国投资者和他们的母国赞助商、国际社会都能得出公正的政策结论。 （南开大学国经所硕士生孙蓉蓉翻译） 
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